
KlubSupport er en gratis service til alle sportsklubber. Via KlubSupport kan jeres medlem-
mer – gratis - donere penge til jeres klub, når de e-handler hos over 200 anerkendte

butikker. Medlemmerne betaler ikke ekstra for det de køber.

KlubSupport startede midt i 2007, og har på det seneste oplevet en stor tilgang af klubber, der vil tilbyde 

deres medlemmer den gratis e-handelsmulighed. Der er over 500 klubber oprettet og vi har primo 2009 

udbetalt kr. 250.000,- til klubberne. Flere klubber har fået op mod 20.000 kr. udbetalt – blot ved at deres 

medlemmer ligger vejen forbi klubbens KlubSupport-side, når de alligevel skal e-handle. 
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Opret jeres klub på KlubSupport.dk

Spred budskabet til medlemmerne

I e-handler og tjener penge

Klubsupport Klubsupport er etableret midt i 2007 og har over 500 registrerede klubber. 
Der er indgået samarbejde med mere end 200 e-butikker og der er udbetalt 
for over 250.000 kr.

Klubsupport, SupportDanmark ApS      Gravensgade 10, 1. sal      9000 Aalborg      Tlf. 96181921      E-mail: info@supportdanmark.dk

Side 1

I kan handle hos over 200 anerkendte e-butikker!

Kampen om sponsorkronerne 
fra erhvervslivet har aldrig 
været hårdere end nu. Finans-
krisen har givet virksomhed-
erne et ekstra trumfkort, til 
at smække kassen med spon-
sorkronerne i. Og når den er 
åben, så er det ofte de profes-
sionelle klubber, der får
glæde af sponsoraterne. 

KlubSupport kan hjælpe jer
med at få lavet et nyt attraktivt
sponsorkoncept, så I kan få 
flere sponsorere. Når I skal ud 
og præsentere jeres klub for 
potentielle sponsorere, så er det 
vigtigt at det materiale I kom-
mer med er overskueligt, nemt 
forståeligt og præsentabelt.

Kom videre
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Når der skal laves
et nyt sponsorkoncept, 
anbefaler vi at I overvejer:

Mål:
Hvor mange penge har I brug 
for i klubben? Og hvad skal de 
bruges til?

Organisering: 
Hvem i klubben skal ud og 
sælge sponsorater?

Tilbud/sponsorkoncept: 
Hvad er det I vil tilbyde jeres 
sponsorere? Hvorfor skal de
støtte jer frem for naboklub-
ben?

Salg:
Lav en liste over konkrete
virksomheder I vil tage fat 
i og beslut hvordan de skal 
kontaktes – pr. tlf., personlige 
besøg, pr. brev m.m.
Brug netværket i klubben. Lad 
medlemmerne komme med 
en liste over potentielle emner. 
Husk også at tage fat i
leverandører og samarbejds-
partnere.

Brug KlubSupport – og få et 
succesfuldt sponsorkoncept

Klubsupport 
– sponsorkoncept
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I kan handle hos over 200 anerkendte e-butikker!

Klubsupport 
– sponsorkoncept

Hvad får I:
•	 Sparring i forbindelse med 

udvikling af sponsor- 
konceptet og hvordan I  
kommer godt i gang.

•	 Grafisk opsætning af jeres 
sponsorkoncept, så det      
fremstår professionelt.

•	 Levering af sponsorkonceptet   
i pdf fil samt i e-katalog (pdf fil 
– opsat som et katalog).

•	 Der er mulighed for at købe 
sponsorgavekort til fx hotel-

	 overnatninger og storbyferier. 
Så har I noget ekstra at 
belønne jeres sponsorere med. 
Læs mere  om sponsorgave-

	 kortene på KlubSupport.dk 
under sponsorkoncept.

Pris for sponsorkonceptet er
kr. 2.995,- ekskl. moms. 

Hvis I er interesseret, så kontakt KlubSupport 
Flemming Mæhlisen, fm@supportdanmark.dk
eller  tlf. 20 200 800.
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I skal levere:
•	 Tekst, logo og billeder, som 

beskriver jeres klub og jeres 
værdi for lokalsamfundet.

•	 Indhold til sponsorpakkerne
	 – fx skilt i hal/på kampbane, 

logo på spillesæt m.m. Brug
	 de attraktive gavekort som 

belønning til jeres sponsorere 
for at tegne et sponsorat.

•	 Navne og kontaktoplysninger 
på de sponsoransvarlige.

LAV ET NYT ATTRAKTIVT SPONSORKONCEPT
Her kan I finde inspiration til hvordan I kan udforme jeres klub’s sponsorkoncept.KlubSupport tilbyder gavekort til storbyophold og hotelovernatninger. Med brug af

de attraktive gavekort, til de spændende oplevelser, har I mulighed for at give jeres

sponsorere lidt ekstra værdi for pengene. Det gør jeres salgsarbejde meget nemmere.

Gavekortene kan I købe hos KlubSupport til langt under markedsværdien og kan så

integreres i jeres sponsorpakker.

Kom videre
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Hvad er
jeres mål?

Før I går i gang med at søge nye sponsorere anbefaler vi, at I over-vejer følgende:

Mål – hvor mange penge har I brug for og hvad skal de bruges til?
Organisation/sælgere – hvem i klubben skal ud og tale med de potentielle sponsorere?

Tilbud/sponsorkoncept – hvad er det I vil tilbyde jeres sponsorere? Hvorfor skal de støtte jer frem for naboklubben?

Kommunikation/målgrupper – lav en liste over konkrete virksomheder I vil tage fat i og beslut hvordan de skal kontaktes – pr. tlf., personlige besøg, pr. brev m.m.. Brug net-værket i klubben. Lad medlem-merne komme med en liste over potentielle emner. Husk også at tage fat i leverandører og sam-arbejdspartnere.

Når målet er klart, I har personer som vil sælge sponsoraterne,  I har lavet tilbud/sponsorkonceptet og fundet ud af hvem I skal sælge det til – så er I klar til at tjene penge til klubben.

På de efterfølgende sider kan du finde inspiration til hvordan et spon-sorkoncept kan opbygges.

Med disse fire steps er I klar til at tjene penge med jeres nye sponsorkoncept

Hvem skal
sælge det?

Hvad vil
I tilbyde?

Hvem vil
I kontakte?

LAV ET NYT ATTRAKTIVT 
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